Alla vastauksemme joihinkin kysymyksiinne.

Nastolan ostovoiman huomioon ottaen suuri kysymys on , missa Nastolan kaupallinen
keskus tulevaisuudessa sijaitsee.

Rakokiven kehitys riippuu pitkalti siita, mihin kehityksen painopiste asetetaan.

1. Mita kehitystarpeita on Rakokiven liikekeskuksessa?
Rakokiven liikekeskus on nykyiseen tarpeeseen nahden aivan liian suuri ja hajanainen.
Tyhjaa ja vajaakayttoista tilaa on enenevassa maarin.
Alueen toimijat tulisi saada siirtymaan mahdollisimman lahelle toisiaan tehokkaisiin,
uudistettuihin tai uusiin kiinteistoihin.
Vapautuvia kiinteistoja tulisi kaavoittaa muuhun kayttoon , esim. asumiseen,
jolloin tonttien arvot saadaan edes jollain tavoin sailytetyksi.

2. Mita palveluita haluaisit l1oytyvan liikekeskuksesta?
Paivittaistavara on tarkein, jonka lahelle myos kioski-, ravintola- ja terveyspalveluiden
on hyva sijoittua. Erikoiskaupan mahdollisuudet ovat tana aikana rajalliset ja
esim. pukeutumisen ketjuja Rakokiveen tuskin sijoittuu.

3. Mitka ovat liikenteen ja pysakoinnin ongelmat liikekeskuksessa?
Alueen hajanaisuus aiheuttaa sisaista liikennetta, koska siirrytaan autolla liikkeesta

toiseen.



4. Haluaisitko, etta asuinrakentamista lisattaisiin liikekeskuksen valittomassa laheisyydessa?
Asumisen lisaaminen liikekeskuksen laheisyyteen ja vaikkapa liikekeskuksen alueellekin
on hyva ratkaisu, joka turvaa osaltaan palveluiden sailymisen alueella.

5. Mihin sijoittaisit Uudenkylan peruskoulun ala-asteet?

6. Kuinka kehittaisit Uudenkylan asemaa?

7. Muita kommentteja liikekeskuksesta?
Yksittaisen kiinteistdon on usein mahdotonta saada mitaan suurta aikaiseksi, joten
ehdotamme, etta kunta jarjestaa kiinteistdjen inventoinnin ja kyselyn kiinteiston
omistajille heidan halukkuudesta kaavoittaa tonttinsa muuhun kayttéon.

Mikali jarkevan kokoisia kokonaisuuksia I6ytyy, voisi Rakokivi asteittain saada uusia
rakennuksia ja asukkaita.

Tama voisi lahentaa liiketiloja toisiinsa ja poistaa tilojen vajaakayttoisyytta.
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